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Perspectivas para el GNC 
en 2025

Durante 2024 el ENARGAS culminó 
con una serie de normas de 
aplicación al nuevo protagonista 
de la industria del GNC que lo 
constituye el transporte pesado.
En definitiva, ya están todas las 
normas necesarias para que se 
desarrolle el transporte de cargas 
y de pasajeros en Argentina y sea 
nuevamente un objetivo y refuerzo 
imprescindible para la industria toda 
vez que las conversiones vehiculares 
han venido disminuyendo en los 
últimos años sin crecer la cantidad 
de vehículos circulando a GNC que 
se encuentran en 1.550.000. 
En el período NOV 2023/2024 
notamos con preocupación como las 
conversiones se mantienen en una 
meseta promedio de 5.500 vehículos 
convertidos por mes mientras que 
las bajas van en aumento con un 
promedio de 1.600 vehículos que 
salen del sistema mensualmente.
Como no podría ser de otra manera 
retrocedió el consumo del GNC 
durante 2024 con relación a 2023, 
en gran parte por la recesión de 

los primeros tres trimestres de 
2024 que, también, afectó a los 
combustibles líquidos.
El transporte pesado, por sí 
mismo, ayudará mucho, pero en 
el largo plazo, al repunte del GNC. 
No debemos perder de vista la 
necesidad del urgente crecimiento 
de las conversiones vehiculares que 
nos deben llevar a contar con unos 
2.000.000 de vehículos circulando 
para que la infraestructura existente 
pueda mantenerse y seguir 
creciendo.

Está todo encaminado para que 
2025 sea el inicio de un nuevo 
crecimiento para el GNC, dejando 
un 2024 que mantuvo la meseta de 
estancamiento de años anteriores.
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Revista AES se distribuye - desde 
1962 – gratuitamente entre los 
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entidades colegas, y empresas 
privadas – nacionales y extranjeras – 
vinculadas, directa o indirectamente, 
al expendedor. AES se reserva el 
derecho de admisión publicitaria, 
como así también modificar – total 
o parcialmente las colaboraciones 
aceptadas, así como no publicarlas, 
cuando razones técnicas o de 
espacio lo exijan. La reproducción 
total o parcial del material, 
está permitido si se indica su 
procedencia. Las opiniones vertidas 
en los artículos y/o colaboraciones 
firmadas, corren exclusivamente por 
cuenta de sus autores, no implican 
necesariamente que la publicación 
de las mismas sea la posición de la 
Asociación Estaciones de Servicio, 
ni que avale lo allí expresado.

Inflador Calibrador de 
neumáticos

Herramienta esencial para los 
conductores
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Inflador Calibrador 
de neumáticos

En las carreteras y ciudades, mantener los neumáticos en 
óptimas condiciones es clave para garantizar la seguridad 
vial, la eficiencia del combustible y la durabilidad de los 
vehículos. Los infladores de presión, presentes en la mayoría de 
las estaciones de servicio, se han convertido en herramientas 



esenciales para los conductores. Estos dispositivos, diseñados 
para medir y ajustar la presión de los neumáticos, no solo 
promueven una conducción más segura, sino que también 
contribuyen a reducir el impacto ambiental al optimizar el 
consumo energético. 

Sin embargo, la calidad, accesibilidad y funcionamiento de 
estos equipos varían considerablemente, es fundamental su 
mantenimiento y la responsabilidad en su correcto uso.

PUMP CONTROL
Pump Control: Innovación en infladores calibradores para 
estaciones de servicio

Con más de 30 años de experiencia, Pump Control se ha posicionado 
como una empresa líder en el diseño, desarrollo y producción de 
sistemas de control electrónicos. Su solidez en el mercado internacional, 
con exportaciones a más de 20 países en los cinco continentes, y su 
certificación ISO 9001:2019 avalan la calidad de sus productos.

Calibradores adaptados a las 
necesidades del cliente

Pump Control ofrece dos tipos 
de calibradores:

•	 De baja presión, ideales 
para vehículos medianos 
como autos, motos y 
camionetas.

•	 De alta presión, 
diseñados para camiones, 
colectivos y vehículos de gran porte. Ambos modelos tienen un 
rango de inflado que va de 5 a 140 libras, garantizando versatilidad 
para distintos tipos de neumáticos.



Pantallas informativas y alertas integradas

Los calibradores AIR de Pump Control 
cuentan con pantallas LCD que muestran 
información clave como la presión inicial, 
objetivo, alertas de inicio y fin de inflado, así 
como advertencias de neumáticos pinchados. 
Adicionalmente, incluyen alertas sonoras y 
lumínicas para mejorar la experiencia del 
usuario.

Precisión y durabilidad garantizadas

Equipados con sensores de presión de alta 
precisión y sistemas de válvulas automáticas, 
los calibradores cortan el flujo de aire al 
alcanzar la presión objetivo. Su cuerpo está 
fabricado con chapa de 2 mm pintada al 
horno y un frente de acrílico serigrafiado, 
mientras que el branding se realiza con 
PVC espumado. La vida útil promedio es 
de 10 años, dependiendo de factores como la calidad de la instalación 
eléctrica.

Fácil uso y mantenimiento mínimo

Los calibradores AIR son prácticos y 
automáticos: el usuario solo debe conectar 
el pico a la rueda e indicar la presión 
deseada. Pump Control provee manuales 
de instalación y uso detallados, y su equipo 
de postventa ofrece soporte técnico 
presencial y telefónico. El mantenimiento 
es mínimo y generalmente está relacionado 
con problemas externos, como fallas en la 
tensión eléctrica.

Innovación y nuevos desarrollos

Este año, Pump Control lanzó una versión 
de alta presión de su calibrador AIR, que 





permite inflar neumáticos de gran porte en menos tiempo, ofreciendo 
una solución precisa y eficiente para camiones y colectivos. Además, 
trabajan en integrar sistemas de pago digital para adaptarse a las 
nuevas necesidades del mercado.

Relación cercana con los clientes

Pump Control evalúa anualmente la satisfacción de sus clientes 
mediante encuestas, además de mantener una comunicación constante 
a través de su equipo comercial. Esto permite conocer sus necesidades y 
garantizar soluciones adaptadas.

Desafíos y proyecciones

El principal desafío para Pump Control es desarrollar infladores que 
incluyan sistemas de pago digital, facilitando a las estaciones de servicio 
ofrecer el inflado como un servicio tarifado. Este enfoque, junto con la 
mejora continua de sus productos, asegura su liderazgo en el mercado.

Omar Sebastiani
gerente Comercial





MIDEX
Desde principios de la década de 1990, Técnica Telcon S.R.L. se dedicó 
a la investigación, desarrollo, producción y fabricación de soluciones 
para gomerías, estaciones de servicio, terminales automotrices, 
fábricas de tractores, empresas de ómnibus y colectivos, etc.
En el año 1992 colocamos nuestro 
primer equipo de inflado y calibración de 
neumáticos. Teniendo el orgullo de haber 
sido uno de los primeros en ese rubro en 
Argentina.
Somos una Pyme radicada en la Ciudad 
Autónoma de Buenos Aires. En estos 30 
años de actividad, estuvimos siempre 
enfocados al cliente. Dándoles una rápida y 
profesional respuesta en cuanto al servicio 
técnico y constante mejora de nuestros 
productos.
La confianza de nuestros clientes proviene 
de la amplia trayectoria, que garantiza 
productos de gran calidad. Estamos en 
continuo desarrollo, siempre atendiendo las 
necesidades del mercado.
Todos nuestros productos tienen garantía y 



servicio técnico especializado con presencia en todo el país.
Nuestros clientes son empresas de gran renombre en el rubro, como 
son: Automóvil Club Argentino, YPF, Shell, Dota, Toyota, ABB, 
Mercedes-Benz, Renault, Fiat, Honda, Techint, Refinor, Delta 
Compresión. Somos proveedores de distribuidores de equipos para 
estaciones de servicio.
Llegamos a los clientes a través de nuestra marca Midex. Dentro de 
la variedad de productos que ofrecemos se encuentran: infladores 
electrónicos de neumáticos, sistemas de control de surtidores, 
sistemas de control de flota y telemedición de tanques, como así 
también desarrollos especiales de ingeniería.
Nuestros equipos de inflado y calibración de neumáticos se 
destacan por su rapidez y precisión, logrando inflar las 4 cubiertas en 
menos de 4 minutos. Solamente debe ingresarse la presión de inflado 
deseada y el equipo hará el resto.
Disponemos de una amplia variedad de equipos para cada necesidad 
(motos, automóviles, ómnibus, camiones, tractores, bicicletas, 
pelotas…) Para interior y exterior, montaje de pared o de pie, etc. 



Son equipos de gran solidez y protección anticorrosiva. Nuestros 
infladores son elegantes y estilizados sin desentonar con el entorno.

•	 Calibrador de presión de neumáticos para pared marca Midex 
modelo MP-220RA con recaudador  

Aplicación Autos 
Características:
Pintura poliéster horneada. 
Monedero recaudador
Cajón con guía con cerradura.
Colores disponibles: Azul, Gris y Amarillo
Manguera soporte y pico Michelin.
Opcional: Control remoto

•	 Poste calibrador de presión de neumáticos
Modelo   MIDEX - MP-300PR 

Gabinete de 1400 x 350 x 350 mm con pedestal.
Pintura poliuretanica horneada colores combinados
CPU electrónica con pulsadores de alta resistencia IP-
. 
Display de alta luminosidad de 2 dígitos.
Presión máxima equipo estándar 80 PSI. 
Ajuste de calibración por software 
Alarma sonora y visual de finalización
8 metros de manguera de goma 20 bar ¼” con pico 
Michelín.
Con KIT de Recaudación
Opcional: Control remoto

•	 Poste Calibrador de presión de neumáticos marca Midex 
modelo 

 MP-300GR   

Características:
Pintura poliuretánica horneada. 
CPU electrónica con pulsadores de alta resistencia IP-65. 
Terminado en policarbonato.
Display de alta luminosidad de 2 dígitos.
Presión máxima equipo estándar 80 PSI. 
Alarma sonora y visual de finalización.





Pedestal con brazo giratorio 180º con 1 amortiguador
Monedero para monedas corrientes y fichas.
Display temporizador
Cajón recuperador de monedas
Opcional: Control remoto

•	 Poste Calibrador de presión de 
neumáticos marca Midex modelo - 
MP-300G  

Pintura poliuretanica horneada. 
CPU electrónica con pulsadores de alta 
resistencia IP-65. 
Terminado en policarbonato.
Display de alta luminosidad de 2 dígitos.
Presión máxima equipo estándar 80 PSI. 
Alarma sonora y visual de finalización.
Pedestal con brazo giratorio 180º con 2 
amortiguadores





•	 Calibrador de presión de neumáticos marca Midex modelo 
MP-200 – 

Aplicación Autos Montaje pared      

Características:
Gabinete de Aluminio fundido
Pintura poliuretanica horneada. 
CPU electrónica con pulsadores alta resistencia IP-65. 
Terminado en policarbonato.
Display de alta luminosidad de 2 dígitos.
Presión máxima equipo estándar 80 PSI. 
Alarma sonora y visual de 
finalización.
Este equipo tiene características que 
lo hacen muy resistentes al mal trato 
cotidiano.
Colores: Gris Claro, Gris Oscuro, Azul 
y Amarillo.

•	 Calibradores para uso 
industrial (IN):

•	 Servicio pesado (camiones, 
ómnibus, etc.).

•	 Alto caudal (maquinaria 
agrícola, minera, etc.).

•	 Usos especiales (equipos 
configurables mediante PC, 
con alarmas visuales y sonoras, 
pudiendo configurarse hasta 50 
programas diferentes).

El exclusivo firmware que da vida a 
nuestros equipos aprende con el 
uso. Logrando un correcto inflado 
sin importar el cambio de presión de 
entrada del compresor de aire o el 
tamaño variable de los neumáticos.
Fabricamos, también, calibradores 
con monedero, pudiéndose 
configurar el precio y tiempo 



disponible para el inflado, si van a utilizarse monedas y fichas de 
cortesía o solamente una de las dos.
Hay clientes que optan por instalar el equipo de inflado como 
“comodato”, obteniendo una rentabilidad mensual, con todos los 
gastos de mantenimiento a cargo de Técnica Telcon S.R.L.
Las metas para lo que resta del año son no desviarnos de nuestra línea 
de trabajo, continuar con el desarrollo de productos de primer nivel 
y aumentar las existencias de equipos disponibles para minimizar los 
plazos de entregas.

Daniel Alberto



SURTIGOM
Innovación y compromiso en un mercado desafiante
En un contexto de desafíos y constantes transformaciones, SURTIGOM 
SRL se ha consolidado como un referente en el sector de equipos y 
repuestos para el trasvase y la medición de combustibles. Con más de 
24 años de experiencia, la empresa ha logrado 
importantes avances en la gestión eficiente de 
costos, la optimización del stock y la ampliación 
de su gama de productos, sin comprometer la 
calidad ni la excelencia en el servicio.

Una oferta adaptada a las necesidades 
del cliente
SURTIGOM SRL se especializa en ofrecer 
soluciones personalizadas para una diversidad 
de sectores, incluyendo estaciones de 
servicio, agroservicios y los rubros agrícola 
e industrial. Desde grandes petroleras como 
Shell, Axion, YPF, Puma y DAPSA hasta 
clientes particulares, la empresa demuestra 
una notable capacidad de adaptación a las 
necesidades específicas de cada usuario.

Conscientes de las particularidades de cada 
cliente, SURTIGOM SRL prioriza la atención 
personalizada y el servicio postventa. Este 
compromiso adquiere una relevancia especial 
para aquellos clientes que operan las 24 horas 
del día, los siete días de la semana, quienes dependen de un soporte 
técnico rápido y eficiente para garantizar la continuidad de sus 
operaciones.

Calidad, seguridad y mejora continua
La empresa mantiene un enfoque constante en la mejora de sus 
productos, incorporando materiales de alta calidad y características 
de seguridad eléctrica que cumplen con los estándares más exigentes. 



Además, al desarrollar o incorporar nuevos 
productos, SURTIGOM SRL busca equilibrar las 
expectativas de diferentes partes, respetando tanto 
las necesidades de las empresas familiares como la 
imagen corporativa de las grandes petroleras.

El servicio como parte integral del negocio
En un sector donde la venta de combustible es 
el negocio principal, SURTIGOM SRL destaca la 
importancia de los servicios complementarios, 
como el calibrador, que resultan esenciales para la 
operación de estaciones de servicio. La empresa 
entiende que, aunque exista debate sobre si 
estos servicios deben ser tarifados o no, son 
indispensables para el cliente y representan un 
valor agregado clave.



Mirando hacia el futuro
A medida que se acerca el cierre del año, 
SURTIGOM SRL reafirma su compromiso de 
seguir siendo un aliado confiable para sus 
clientes y colaboradores. La organización trabaja 
continuamente en mantener altos niveles de 
eficiencia y servicio, mientras evalúa nuevas 
perspectivas para el próximo año.

“Agradecemos profundamente el apoyo y la 
confianza de nuestros clientes y proveedores. 
Seguiremos esforzándonos para ser su elección 
preferida en el futuro”, señala la dirección de 
SURTIGOM SRL. Con una trayectoria sólida y un 
enfoque claro en la innovación, la empresa se 
perfila como un socio estratégico en el desafiante 
mercado de combustibles.

Raúl Miranda





Cajas fuertes 
inteligentes

Clave para la eficiencia y seguridad: 

El gran volumen de efectivo que suele manejarse en Argentina, 
dificulta la labor del playero, las cajas fuertes inteligentes son 
soluciones que mejoran los procesos, optimizando el tiempo y 
beneficiando la eficiencia en la atención del cliente.



En un contexto donde la inseguridad es una preocupación constante, 
las estaciones de servicio enfrentan desafíos únicos debido al manejo 
frecuente de efectivo y bienes de valor. Para contrarrestar este riesgo, 
la incorporación de cajas fuertes inteligentes se perfila como una 
solución eficaz y necesaria.
Estas cajas están diseñadas con tecnología de punta que no solo 
resguarda los valores, sino que también optimiza las operaciones 
diarias. Con sistemas avanzados de bloqueo, acceso controlado y 
registro de movimientos, las cajas fuertes inteligentes aseguran que el 
dinero y otros bienes permanezcan protegidos incluso en situaciones de 
emergencia o intento de robo.
Además, su facilidad de uso permite al personal de la estación 
depositar efectivo de manera rápida y segura, minimizando 
la exposición al riesgo. Muchas de estas cajas también ofrecen 
conectividad con sistemas en la nube, permitiendo un monitoreo en 
tiempo real y una mayor transparencia en la gestión.



La implementación de estas 
soluciones no solo refuerza la 
seguridad, sino que también 
genera confianza en empleados 
y clientes, mostrando un 
compromiso con la protección y el 
bienestar de todos los involucrados. 
En un mundo donde la prevención 
es fundamental, invertir en cajas 
fuertes inteligentes es una decisión 
que marca la diferencia.

miniBANK es una solución integral 
diseñada para la gestión, control 
y monitoreo seguro del dinero, 
aumentando la competitividad y 
rentabilidad de las estaciones de servicio. Con más de quince años de 
experiencia y más de 1.500 
equipos instalados, lidera 
el segmento de este tipo 
de soluciones, exportando 
productos a Brasil, Colombia 
y Panamá.

Principales Beneficios
•	 Validación rápida del 

efectivo ingresado.
•	 Optimización del tiempo 

de los playeros.
•	 Reducción del riesgo de 

robos externos.
•	 Clasificación de billetes 

sin ingreso al tesoro.
•	 Ahorro de tiempo 



al disminuir la exposición 
durante el conteo y la 
rendición del efectivo.

•	 Amplitud horaria para realizar 
depósitos.

•	 Control y auditoría detallada 
de los responsables del 
manejo de valores.

•	 Registro completo de 
eventos y transacciones para 
trazabilidad del dinero.

•	 Información en tiempo real 
sobre el flujo de efectivo y 
movimientos.

•	 Eliminación de diferencias en el cierre de caja.



•	 Generación de reportes e informes contables.
•	 Integración con otros sistemas de gestión mediante webservices.

miniBANK permite personalizar soluciones, integrándose actualmente 
con sistemas como DEBO y Calden Oil, y ofreciendo posibilidades de 
nuevas integraciones.

•	 Conectividad: 
Compatible con redes 
LAN y Wi-Fi.

•	 Monitoreo Remoto: 
Plataforma Pims para 
visualización en tiempo 
real de los movimientos 
de efectivo.

•	 Interfaz de usuario 
amigable.

•	 Actualización de billetes.
•	 Amplia experiencia 

y soporte técnico 
especializado.

La empresa proyecta un 
crecimiento sostenido en los 
próximos cinco años, con 
una mayor implementación 
de soluciones tecnológicas en estaciones de servicio para optimizar la 
seguridad y la gestión del efectivo.

Martín González





Caída en ventas 
de combustibles

Mendoza, el único distrito con un leve respiro 

El volumen total de combustibles comercializado en noviembre 
mostró una mejora del 0,6% frente a octubre, con el 56% 
correspondiente a naftas y el 44% restante a gasoil. Sin embargo, 
al comparar con noviembre de 2023, las cifras reflejan una caída 
general del 10,5%. Este descenso se desglosa en un retroceso del 
6% en las ventas de naftas y un alarmante 15,6% en el caso 
del gasoil.





Factores detrás de la baja en ventas
La disminución en las ventas de combustibles está en línea con la 
retracción generalizada del consumo en el país, pero hay factores 
específicos que agravaron esta tendencia. 

En primer lugar, la actualización de los impuestos a los Combustibles 
Líquidos y al Dióxido de Carbono, congelados durante dos años, 
impactó directamente en los precios.

Por otro lado, las provincias limítrofes con países vecinos, como 
Formosa, Corrientes y Misiones, enfrentaron un nuevo desafío: el 
flujo de consumidores extranjeros que solían cargar combustible en 
Argentina se revirtió debido al aumento de precios y a la apreciación 
del peso argentino.

Caídas más pronunciadas por provincia
Formosa lideró el ranking de provincias con mayores bajas en 
noviembre, con una caída interanual del 31,9%. Le siguieron Misiones 



(-25,5%) y Corrientes (-23,2%), en un fenómeno que se repite mes a 
mes. Estas tres provincias, junto con otras como Santiago del Estero 
(-18,9%) y Chaco (-17,9%), evidencian la profundidad de la crisis en las 
regiones más afectadas.

En el otro extremo, los distritos con caídas menos severas fueron Tierra 
del Fuego (-3,9%), Ciudad Autónoma de Buenos Aires (-6,3%) y Buenos 
Aires (-6,5%). Mendoza, con una baja del 7,9% en el acumulado total, 
se destacó por ser la única provincia con una variación positiva en las 
ventas de naftas durante noviembre.

Acumulado de 2024: una caída sostenida
El período de enero a noviembre de 2024 cerró con ventas totales de 
combustibles por 15,27 millones de metros cúbicos, un 9,2% menos 
que en el mismo lapso de 2023 y un 7,1% por debajo del registro 
de 2022. Pese a estos números negativos, las cifras superan las de los 



años pandémicos 2020 y 2021, además de las de 2019.

La contracción en las ventas acumuladas fue más marcada en el gasoil 



(-11,2%) que en las naftas (-7,5%). Entre las provincias, las mayores 
caídas en el acumulado del año se registraron en Corrientes (-20,3%), 
Misiones (-25,6%) y Formosa (-28,1%). Por el contrario, CABA (-0,7%), 
Río Negro (-3,7%) y Tierra del Fuego (-5,0%) mostraron los descensos 
más moderados.

Perspectivas hacia el futuro
El sector de combustibles enfrenta un escenario complejo marcado 
por la presión impositiva, la pérdida de poder adquisitivo de los 
consumidores y la competencia con precios internacionales en las 
zonas de frontera. Aunque algunas provincias, como Mendoza, logran 
pequeños repuntes en sectores específicos, el desafío de revertir la 
tendencia generalizada de caídas parece estar lejos de resolverse.



Estadísticas
Estaciones Blancas
Noviembrede 2024



ADEFA   
Producción 2024 por segmento



Ventas de combustibles líquidos al mercado por petrolera
Fuente: Secretaría de Energía



Fuente: globalpetrolprices.com

Litro de nafta a precio dólar



Relación Bajas - Conversiones

Estaciones de servicio por bandera





La Muesca 
Cuando despuntaba el alba, al igual que todos los días, caminaba 
penosamente y trastabillando llegaba por fin hasta el baño, que cada 
vez le parecía más lejano. Se miraba largo rato en el espejo y observaba 
abstraído su viejo semblante, ya seco, cursado de innumerables arrugas, 
un envejecimiento continuo y fatal. Era una rutina obsesiva, un ritual 
interminable. Quizás alguna vez soñó con un retorno absurdo a una juventud 
muy remota, imposible, con su apostura, con aquel bello rostro irresistible 
para esas mujeres que lo asediaban y se le entregaban fogosas en sus 
apasionados encuentros. Pero luego de la ceremonia habitual cogía la navaja 
y, en cada ocasión, cada día con mayor dificultad, su mano temblorosa 
hacía una muesca, una incisión en la pared que agregaba a las anteriores, 
que ya eran muchas, después de contar las estrías, los pliegues que se 
formaban implacables en torno a unos ojos ya muy cansados y en las 
comisuras de unos labios ya sin vida. Una cuenta progresiva diaria, insensata, 
hacia un destino insoportable: su propia muerte. Se sentía irreconocible, 
infame, como muerto sin morir aún. Hasta que un día no aguantó más su 
crepúsculo despreciable, su soledad eterna, su decrepitud reflejada en un 
rostro fláccido, ingrato. Era un anciano, un vejestorio casi repugnante que la 
mayoría de los que habían sido sus amigos evadía sin disimulo, sin piedad 
alguna, no resistían ver esa apariencia lúgubre.

Entonces apretó el gatillo suavemente, un gatillo que lo esperaba paciente 
desde hacía muchísimo tiempo.

Manuel Pastrana Lozano






